


Identifichiamo le necessità avvertite 
per proporti la soluzione migliore

Mission



Ecco come 
lo facciamo

ASCOLTO

ISPIRAZIONE

STRATEGIA

SOLUZIONE

OUTPUT

MODELING

Workflow



Come possiamo aiutarti 
a risparmiare tempo

Design Thinking

Digital Strategy

Disruptive Project Management

Cloud Hybrid & Onsite Solution

AI/AR & Metaverse

Design & UX/UI

Skills



La nostra Storia

1996 2004

2010 2015

Produzione di 
Personal Computer e 

Sviluppo Reti Aziendali.

Ricerca e Sviluppo di Soluzioni per 
la Supervisione Remota e Servizi 

di Business Continuity.

Creazione del dipartimento di 
Design, per soddisfare la necessità 

di ottenere interfacce all’altezza 
delle soluzioni sviluppate.

Scouting di nuove soluzioni, 
Consolidamento dello Staff di 

Sviluppo & UX Design. 
Specializzazione in IoT & AI

Storia



La nostra Storia

2019 2020
Creazione di soluzioni che consentono 

l’aumento della produttività 
e risparmio temporale dei clienti

Nascita di b.Mint Digital Creative Studio, 
Società controllata di Clevermind per 
lo sviluppo e commercializzazione di 
progetti di design e comunicazione

2021
Integrazione dell'Intelligenza Artificiale & 

Realtà Aumentata nel Metaverso & 
Soluzioni interattive

Storia



Le nostre Soluzioni

Soluzioni



Case History 1

Cliente: 
Techem Italia 

Progetto: 
Building Care 

Output: 
Logo, App, Landing Page, 
Motion Video 

Richiesta del cliente: 
Creare un’applicazione utile ad amministratori 

di condominio e condòmini per: gestire 

le comunicazioni tra amministratore, condòmini 

e fornitori condividere documenti e avvisi 

gestire richieste di intervento gestire le prenotazioni 

degli spazi condominiali comuni. 

Case History 1 - Building Care



Progettazione e sviluppo di una APP utilizzabile 

sia dagli amministratori di condominio per gestire 

comunicazioni e richieste verso condòmini e fornitori, 

sia dai condòmini stessi per ricevere avvisi, fare 

segnalazioni e richiedere interventi. 

Soluzione

Case History 1 - Building Care





MASCOTTE SELEZIONATA 
DAL CLIENTE 

↓





APP LOGIN

REGISTRAZIONI

ELENCO 
SEGNALAZIONI

CREA
SEGNALAZIONE

HOMEPAGE

NUOVA
SEGNALAZIONE

INVIA
SEGNALAZIONE

ANNULLA

BACHECA

SEGNALAZIONI

PRENOTAZIONE

APERTURA BANDO
/RICHIESTA PREVENTIVI

PREVENTIVO 1

PREVENTIVO 2

PREVENTIVO 3











https://vimeo.com/581118840/68f4d7897c



Cliente: 
Wi4B 

Progetto: 
LEO 

Output: 
Analisi, Logo, Illustrazioni, Video 
Promo e Packaging Sostenibile, 
Sviluppo Piattaforma Cloud 

Richiesta del cliente: 
Sviluppare l’immagine del prodotto 

e comunicarlo a target differenti (gestori di 

spazi pubblici, installatori, system integrator). 

Sviluppare un’interfaccia Frontend & Backend. 

Case History 2 - LEO

Case History 2



Analisi ed elaborazione della project & digital strategy 

del prodotto, realizzazione del materiale comunicativo 

per la campagna promozionale. Sviluppo Piattaforma 

ed Interfacce d’utilizzo e gestione. 

Soluzione

Case History 2 - LEO



















Special Mention









https://vimeo.com/698662786/49799bf171



https://www.facebook.com/LEOtiaiuta/videos/2571742916424072/



Cliente: 
Comune di Busto Arsizio 

Progetto: 
TuttoBusto 

Output: 
APP, Format, Naming, 
Presentazione 

Richiesta del cliente: 
Creare un nuovo punto di contatto tra 

le attività locali di una cittadina o quartiere 

e il suo tessuto sociale. Rafforzare le attività 

locali e i negozi di vicinato, sia online sia offline.  

Case History 3 - TuttoBusto

Case History 3



Sviluppo di una APP gestibile in autonomia 
da ciascuna attività per promuovere prodotti/

servizi; una funzione di ricerca per tipo di attività 
e vicinanza; una sezione dedicata a notizie 

e calendario eventi.  

La APP diventa un ambiente univoco 
e fortemente identificativo per tutte le attività, 
e possibile punto di riferimento per gli abitanti 

della zona e non solo.

Soluzione

Case History 3 - TuttoBusto



Vogliamo proporre uno strumento utile che permetta 

alle attività di beneficiare dell’incontro tra fisico e digitale per 

essere trovati, avere una nuova visibilità e un miglior punto 

di contatto con il tessuto sociale.



È arrivato Il Black Friday!

Scopri i Bouquet

Questo Black Friday regala allegria con un 20% di sconto.

Petunia

Sito Web

Shop Online

Lavora con noi!

Via Magenta 12, Busto Arsizio



QR CODE
Scan

URL

https://www.cliccaqui.com

Click
TAG NFC

Touch

Scegli il mezzo attraverso cui 
condividere I tuoi contenuti



Centricità dell’App nella “Digital Presence”

SC H E DA AT T I V I TÀ  
E  L I N K  D I N A M I C I

SI TO WE B

Istituzionale o Minimal

SE R V I Z I  D I  
TE R Z E PA RT I

Prenotazioni, 
Zoom e Whatsapp

LA N D I N G 
PAG E 1

Call 2 Action

LA N D I N G 
PAG E 2

LA N D I N G 
PAG E 3

AP P R O F O N D I S C I  PO ST

PI AT TA F O R M E D I  
MA R K E T I N G

Mailchimp 
Sendinblue 
Infusionsoft 

ActiveCampaign

Call 2 Action Call 2 Action



Riassunto Logico-Funzionale

AP P TU T TOBU STO

IN EV I D E N Z A

AT T I V I TÀ  C O N TO U C H M Y L I N K

AT T I V I TÀ  
D E L  ME S E

TR OVA LO!

SAV E T H E DAT E

SC H E DA AT T I V I TÀ

OF F E RT E  /  PR O M O

QR

LI N K NFCQR



Trovalo!tuttoBusto

tuttoBusto

In evidenza

Save the date

Attività del mese

Trovalo!

x



Case History 4

Progetto: 
Club Sposi 

Output: 
APP PWA Custom 
con Booking integrato 

Richiesta del cliente: 
Una piattaforma che possa facilitare il rapporto 

sposo-fornitore permettendo al primo di usufruire 

di sconti vantaggiosi tramite una raccolta di buoni 

gettone e al secondo di gestire più comodo e veloce 

gli appuntamenti coi clienti e trovarne di nuovi.

Case History 4 - Club Sposi



L’app realizzata prevede la registrazione e la creazione 
di una scheda personale da parte dei fornitori interessati. 
Gli sposi potranno accedere alla piattaforma e prendere 

appuntamento presso i negozi selezionati tramite il booking integrato. 
Ad ogni prenotazione e acquisto riceveranno nuovi gettoni 

riutilizzabili per gli acquisti successivi. 

Soluzione

Case History 4 - Club Sposi





L’app che porta
gli Sposi al tuo Negozio

in modo semplice e veloce.



AVRAI A TUA DISPOSIZIONE UN Booking Dedicato
PER RICEVERE E GESTIRE GLI Appuntamenti

CON GLI SPOSI REGISTRATI ALLA PIATTAFORMA

O CON I TUOI CLIENTI ABITUALI



GLI SPOSI AL MOMENTO DELLA REGISTRAZIONE

AVRANNO A DISPOSIZIONE DEI Gettoni DI BENVENUTO
CHE POTRANNO UTILIZZARE CON I FORNITORI DEL Club

E OGNI FORNITORE POTRÀ SCEGLIERE LO Sconto Massimo
APPLICABILE SUI PROPRI PRODOTTI E SERVIZI TRAMITE I GETTONI







Case History 5

Cliente: 
Valandro Group 

Progetto: 
Home Insurance 

Output: 
APP PWA Custom 
con integrazione NEXI 

Richiesta del cliente: 
Piattaforma proprietaria per una gestione 

più efficace delle assicurazioni da loro offerte, 

con la possibilità di effettuare il pagamento 

direttamente in app.

Case History 5 - Home Insurance



Soluzione

Case History 5 - Home Insurance

La piattaforma realizzata per il cliente consente agli utenti di 
visualizzare le comunicazioni da parte di Valandro Group, 

verificare lo stato delle proprie assicurazioni e pagare quelle in 
scadenza tramite il servizio NEXI incorporato. Qualora fosse 
necessario è possibile anche segnalare un sinistro tramite 

l’app e verificarne lo stato in tempo reale.





ATTIVO IN SCADENZA

PAGAMENTO

1 mese prima
della scadenza

Se ultima rata

Registrato
su compagnia

(AXA o UCA)

Registrazione 
Fallita

Se rata intermedia

Se transazione
 andata a buon fine

Se transazione
 andata a buon fine

Se errore
in transazione
(torna a stato
precedente)

Se errore
in transazione
(torna a stato
 precedente)

Operatore
mette in copertura

Periodo di Carenza
RC Auto - 15 Giorni

Altri - 30 Giorni

Mancato Pagamento Rata

Superato il periodo
di Carenza

SCADUTO ANNULLATA

FUORI COPERTURA

PAGAMENTO

PAGAMENTO
NON ATTIVO

PAGAMENTO
NON ATTIVO

PAGAMENTO

CHIAMATA
NECESSARIA

IN ATTIVAZIONE

SOSPESO

ATTIVO
Da regolareTRANSAZIONE

IN CORSO

TRANSAZIONE
IN CORSO

APP HOME INSURANCE - STATI CONTRATTO



CLIENTE APP
SOLUZIONE

OPERATORE

Feedback
“Sinistro segnalato, 

prossimamente verrà 
aperto e gestito”

Registra
Sinistro

Sinistro Aperto

Invia Segnalazione

Dati
Sinistro

FLUSSO SINISTRIAPP HOME INSURANCE - STATI CONTRATTO



CONTRATTI SINISTRI PAGAMENTIBACHECA

AUTO GLOBALE

PRODOTTO 1

BMW SERIE 3 AA123BB

BMW SERIE 3 AA123BB

N. POLIZZA: 403639907

N. POLIZZA: 403639907

PREZZO

PREZZO

12/02/20

12/02/20

IN SCADENZA

SCADUTO

410,85€

410,85€

AUTO GLOBALE ADR

PRODOTTO ATV

BMW SERIE 3 AA123BB

BMW SERIE 3 AA123BB

N. POLIZZA: 403639907

N. POLIZZA: 403639907

DA REGOLARE
ATTIVO

ATTIVO

Mario Rossi

Pagamento991,75€

Massimale

Franchigia

Scoperto

ATTIVO

AUDI

A5

BH789TH

340,00€

340,00€

340,00€

Stato

Marca

Modello

Targa

Dettaglio Auto Globale

AUTO GLOBALE

VOCE 1

VOCE 2

N. Polizza: 403639907

SEGNALA SINISTRO

DETTAGLIO CONTRATTO

LISTA GARANZIE

RC AUTO

Riepilogo Pagamento

COGNOME

NOME

Nome

Cognome

AUTO GLOBALE

PRODOTTO 1

TOTALE 991,75€

410,85€

580,90€

RIEPILOGO PAGAMENTO

METODO DI PAGAMENTO

PAGAMENTO
ONLINE

BONIFICO
BANCARIO

Segnalazione sinistro
avvenuta con successo!

Torna indietro

La tua segnalazione è stata
effettuata con successo, 

ti invieremo una mail una volta 
approvata.



Case History 6

Progetto: 
MyBike 

Output: 
APP PWA Custom 

Richiesta del cliente: 
Una piattaforma dedicata agli appassionati del 

biking per la vendita di biciclette di alto livello 

rigenerate e certificate da centri specializzati.

Case History 6 - MyBike



La piattaforma realizzata per il cliente prevede la creazione 
di un catalogo di biciclette rigenerate e selezionate per la 

vendita. Ad ogni bicicletta viene associata una scheda dedicata 
con le specifiche tecniche. Quest’ultima, una volta effettuato 

l’acquisto, diventerà il libretto personale della bicicletta. 

La piattaforma MyBike prevede anche una sezione “Club” che 
consentirà ai membri di quest’ultimo di ottenere informazioni 

aggiuntive e la possibilità di segnalare il furto della propria bici.

Soluzione

Case History 6 - MyBike



Le biciclette di alta gamma sono progettate per 
soddisfare le esigenze dei ciclisti più esperti e 

appassionati in cerca della massima performance e 
soddisfazione durante la pedalata, ma scegliere 

quella giusta può essere complesso.

Ecco perché avere una scheda prodotto 
dettagliata è fondamentale.

MYBIKE

INTRODUZIONE 

AL PROGETTO

© CLEVERMIND



MYBIKE

Una scheda prodotto ben dettagliata fornisce 
informazioni complete su specifiche d’uso, 
caratteristiche tecniche come materiali, modello, 
numero di telaio, peso e molto altro ancora, 
consentendo di scegliere la bici più adatta
alle proprie esigenze.

Per questo MyBike vuole darvi la possibilità
di creare una scheda personalizzata
per facilitare la vendita di tutte le biciclette
di alta gamma nuove e rigenerate.

© CLEVERMIND



MYBIKE

ESPLORA LE SCHEDE E SCEGLI LA BICI PER TE

© CLEVERMIND



MYBIKE

PUOI 
GODERTELE 

ANCHE IN 
REALtà 

AUMENTATA
GUARDA IN AR

TELAIO
S-Works Diverge FACT 11r carbon 

frameset with front and rear Future Shock 
suspension, SWAT™ Door integration, 

threaded BB, internal routing, 12x142mm 
thru-axle, flat-mount disc

SPECIALIZED

S-Works Diverge STR

Satin Forest Green/Dark 
Moss Green/Black Pearl

© CLEVERMIND



MYBIKE

Prima di 
acquistarla

Preferisci

Provarla?
Potrai cercare i centri specializzati a te più 
vicini tramite la geolocalizzazione per provare 
la bici prima di valutarne l’acquisto.

BIANCHI

C SPORT CROSS
C9 - ROCK SAND 

OPACO/NERO LUCIDO

TELAIO
C-Sport Cross Alu Disc, 700c, OLD 

135mm, passaggio cavi interno, 
saldature levigate, 1.1/8" sterzo semi-

integrato, tubo sella:

GUARNITURA
Shimano FC-TY301 42x34x24T, lungh 

pedivella: 170mm-43/47cm,

PROVALA

Centri specializzati vicino a me…

CYCLEMANIAC

CENTRO SPECIALIZZATO

VIA G.GALILEI 17, ASSAGO
+39  02 4570 0827

RAGGIUNGICI

© CLEVERMIND



FASE 2: POST VENDITA

Il nuovo proprietario otterrà insieme alla bicicletta 
la relativa carta d’identità

digitale unica e personale.

Questo libretto certifica la proprietà della 
bicicletta e include informazioni sulle sue 

caratteristiche e sulla sua storia.

MYBIKE

LA MIA BICICLETTA


S-Works Diverge STR

N° TELAIO LY15A0

DATA DI 08/03/22

VENDITORE MYBIKE

PROPRIETARIO M. ROSSI

N. PROPRIETARI 2

ULTIMA 10/01/23

KILOMETRAGGIO 15.000KM

STATO BATTERIA 87%

CICLI 634

© CLEVERMIND



MYBIKE

Ogni volta che la bicicletta verrà venduta,
il libretto aggiornato sarà trasmesso al 
nuovo proprietario e questo passaggio verrà 
registrato nel libretto stesso (opzione 
blockchain). 

Questo garantisce che la bicicletta abbia 
sempre una storia ben documentata e che 
la sua qualità e le sue caratteristiche siano 
sempre verificate.

LA MIA BICICLETTA


S-Works Diverge STR

N° TELAIO LY15A0

DATA DI 03/05/22

VENDITORE MYBIKE

PROPRIETARIO L. MANCINI

N. PROPRIETARI 3

ULTIMA 10/02/23

LIBRETTO

AGGIORNATO


AD OGNI

ACQUISTO

© CLEVERMIND



MYBIKE

LA MIA BICICLETTA


S-Works Diverge STR

N° TELAIO LY15A0

DATA DI 03/05/22

PROPRIETARIO L. MANCINI

N. PROPRIETARI 3

ULTIMA 10/02/23

HAI SUBITO

UN FURTO?

CI PENSIAMO NOI

SEGNALA FURTO

I membri del Club MyBike, accedendo al libretto 
personale assegnato loro al momento dell’acquisto, 
potranno segnalare il furto della propria bicicletta 
tramite il numero di telaio.

© CLEVERMIND



Case History 7

Progetto: 
Sound Your Brand 

Cliente: 
Rubrasonic 

Output: 
APP PWA e Nativa Custom 

Richiesta del cliente: 
Applicazione che possa permettere agli utenti 

di creare in autonomia un palinsesto musicale 

personalizzato dal design curato ed editabile 

in modo semplice e veloce.

Case History 7 - Sound your Brand



L’applicazione realizzata per il cliente è stata pensata per la 
creazione di palinsesti musicali in modo semplice e veloce 

grazie alla compilazione di un google sheet. Una volta compilati 
i campi richiesti come: Colori, immagini di sfondo e url degli 
stream musicali, il palinsesto verrà generato in automatico 

con le caratteristiche date dall’utente. Consentendogli così di 
ottenere una vera e propria radio personalizzata.

Soluzione

Case History 7 - Sound your Brand





Un'app radio unica
per la tua musica unica
Sound Your Brand nasce come concept per portare

il brand e il suo mondo nella tasca di clienti e fans.

Mood musicali e immagini evocative vengono diffuse tramite

un'app nativa associate al brand e ai suoi prodotti/servizi,

creando ancoraggi emotivi più forti e durevoli nei suoi clienti e fans. 

01 Concept



Struttura02

Your Radio
Now Playing

Puoi creare uno o più Stream

e associare molteplici sfondi

o banner a ciascuno di essi.

Contenuti
Flessibili

Banner

Stream



La gestione del palinsesto e di tutti i contenuti avviene in autonomia tramite un Google Sheet,

che permette anche l'aggiornamento e la diffusione del palinsesto con la semplice condivisione di un link.

Palinsesto03

09:00

Time Description Background Duration

11:00

13:00

16:00

On Air 60s

120s None

None

90s

30s

Banner

Let’s Rock

Lounge

Summer Hits

Lorem ipsum

Lorem
 ipsum

 dolor sit am
et, consectetuer adipiscing elit, sed diam

 nonum
m

y nibh euism
od tincidunt ut laoreet dolore m

agna aliquam
 erat volutpat. U

t w
isi enim

 ad m
inim

 veniam
, 

Gestisci il tuo palinsesto in modo semplice e intuitivo



Chill JazzHouse

Now Playing

Your Radio

04 Interfaccia



Case History 8

Progetto: 
Trip Sagre 

Output: 
APP PWA Custom 

Richiesta del cliente: 
Una piattaforma per la comunicazione 

e diffusione di Sagre di paese ed eventi 

in base alla zona geografica e alla categoria 

di interesse.

Case History 8 - Trip Sagre



Abbiamo così progettato e realizzato una Custom  
Progressive Web App pensata per la pubblicazione 

e la ricerca di sagre ed eventi nella propria zona. 
L’utente finale potrà scoprire le sagre in programma più 

vicine a lui, esplorarne le edizioni passate oppure cercare gli 
eventi più in linea con i suoi interessi. Una volta trovato, potrà 
prenotare la sua presenza a quest’ultimo e, una volta finito, 

lasciare una recensione.

Soluzione

Case History 8 - Trip Sagre







bmint@clevermind.cloud
+39 340 185 2662

Contatti

mailto:commerciale@bmint.it

